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UNIVERSITATEA VALAHIA DIN TÂRGOVIŞTE 

FACULTATEA DE ŞTIINŢE ECONOMICE 

DEPARTAMENTUL MANAGEMENT - MARKETING 

 
FIŞA DISCIPLINEI 

 
1.Date despre program 

1.1 Instituţia de învăţământ superior  Universitatea Valahia din Târgoviște 

1.2 Facultatea/Departamentul  Științe Economice 

1.3 Departamentul  Management - Marketing 

1.4 Domeniul de studii  Management 

1.5 Ciclul de studii  Master 

1.6 Programul de studii/Calificarea   Managementul informației 

 

2.Date despre disciplină 

2.1 Denumirea disciplinei Teoria și practica diplomației economice și cooperarea 
economică internațională 

2.2 Titularul activităţilor de curs Prof. univ. dr. Ion Pârgaru 

2.3 Titularul activităţilor de seminar Prof. univ. dr. Ion Pârgaru 

2.4 Anul de studiu II 2.5 Semestrul I 2.6 Tipul de evaluare E 2.7 Regimul disciplinei Obl 

 

3.Timpul total estimat (ore pe semestru al activităţilor didactice) 

3.1 Număr de ore pe  
săptămână 

4  din care: 3.2 curs 2  3.3 seminar/laborator 1 

3.4 Total ore din planul de   
învăţământ 

42  din care: 3.5 curs 28  3.6 seminar/laborator 14 

Distribuţia fondului de timp Ore 

Studiul după manual, suport de curs, bibliografie şi notiţe 20 

Documentare suplimentară în bibliotecă, pe platformele electronice de specialitate şi pe teren 20 

Pregătire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii şi eseuri 24 

Tutoriat 22 

Examinări 12 

Alte activităţi  10 

3.7 Total ore studiu individual 108 

3.9 Total ore pe semestru 150 

3.10 Numărul de credite 6 

 

4.Precondiţii (acolo unde este cazul) 

4.1 de curriculum  

4.2 de competenţe  

 

5.Condiţii (acolo unde este cazul) 

5.1 de desfășurare 
a cursului 

Sală de curs dotată cu tablă, videoproiector / Sisteme on-line bazate pe platforma e-learning 
Moodle a UVT (https://moodle.valahia.ro/) și platformele de videoconferințe on-line Microsoft 
Teams / Zoom / Skype etc. 

5.2 de desfășurare 
a seminarului/ 
laboratorului 

Sală de curs dotată cu tablă, videoproiector / Sisteme on-line bazate pe platforma e-learning 
Moodle a UVT (https://moodle.valahia.ro/) și platformele de videoconferințe on-line Microsoft 
Teams / Zoom / Skype etc. 

 

6.Competenţe specifice acumulate 

Competenţe 
profesionale 

C5. Fundamentarea, adoptarea şi implementarea deciziilor pentru antamarea unor negocieri 
internaționale 
C6. Utilizarea bazelor de date, informaţii şi cunoştinţe în aplicarea metodelor, tehnicilor şi 
procedurilor de diplomație și negocieri 

Competenţe 
transversale 

CT3. Identificarea oportunităţilor de formare continuă şi valorificarea eficientă a resurselor şi 
tehnicilor de învăţare pentru antamarea unor procese de diplomație economică și de cooperare 
economică internațională 

 

 

https://moodle.valahia.ro/
https://moodle.valahia.ro/
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7.Obiectivele disciplinei (reieşind din grila competenţelor specifice acumulate) 

7.1 Obiectivul ge-
neral al disciplinei 

Prezentarea căilor și metodelor utilizate în evaluarea proiectelor diplomatice, a conceptelor 
fundamentale în activitatea diplomatică și de cooperare, furnizarea unui suport adecvat de 
cuantificare a influenței factorului timp în cadrul criteriilor de selectare a tehnicilor de negociere și a  
formelor de cooperare economică și internațională, înţelegerea riscului şi incertitudinii ca fenomene 
inerente în negociere 

7.2 Obiectivele 
specifice 

Cunoașterea tehnicilor și a indicatorilor de evaluare a eficienței economice utilizați în decizia de 
evaluare și selectare a tehnicilor de negociere și formelor de cooperare  

 

8.Conţinuturi 

8.1 Curs Metode de predare Observaţii 

1. Noţiuni generale despre diplomaţie. Delimitări conceptuale ale diplomaţiei   
      economice.  

Prelegerea / 
Problematizarea 

 
2 ore 

 2. Fazele și etapele procesului de negociere. Prelegerea / 
Problematizarea 

 
2 ore 

  3. Psihologia negociatorului – considerații generale, importanța.  Prelegerea / 
Problematizarea 

 
2 ore 

 4. Strategia și tactica negocierii. Prelegerea / 
Problematizarea 

2 ore 

 5. Politica comercială – definiție, instrumente. Prelegerea / 
Problematizarea 

2 ore 

 6. Principii și convenții internaționale, inclusiv comerciale.  Prelegerea / 
Problematizarea 

 
2 ore 

 7. Zone de liber schimb, uniuni vamale. Prelegerea / 
Problematizarea 

2 ore 

 8. Uniunea Europeană, istoric, principii, activități.  Prelegerea / 
Problematizarea 

2 ore 

 9. NATO, formare, principii, participarea României. Prelegerea / 
Problematizarea 

2 ore 

 10. ONU – UNCTAD, formare, principii, realizări. Prelegerea / 
Problematizarea 

 
2 ore 

 11. Organizația Mondială a Comerțului, istoric, principii, realizări. Prelegerea / 
Problematizarea 

 
2 ore 

 12. Negocieri globale, rolul României.  Prelegerea / 
Problematizarea 

 
2 ore 

 13. Acordurile de la Marrakesh. Prelegerea / 
Problematizarea 

 
2 ore 

 14. Acordurile TRIPS – proprietatea intelectuală. Prelegerea / 
Problematizarea 

2 ore 

Total 28 ore 
 

Bibliografie 
1. Bodislav, D.A., Economie transformațională: guvernare aplicată și inteligență artificială. Editura Universitară, 

București, 2024. 
2. Iacob, O.C., Management strategic: analiză, indicatori și planificare bazată pe teorie. Editura Universitară, 

București, 2024. 
3. Malița, M., Jocuri pe scena lumii. Conflicte, negocieri, diplomație. Editura C.H. Beck, București, 2007. 
4. Popa, I., Negocierea comercială internațională. Editura Economică, Bucureşti, 2006. 
5. Pârgaru, I., Tranzacții economice internaționale – noțiuni de bază. Deva, 2003. 
6. Pârgaru, I., Bran, Fl., Ioan, I., Politicile comercială și de mediu ale României. Editura Universitară, București, 

2004. 
7. Pârgaru, I., Rujan, I., Economie internațională. Editura Economică, Bucureşti, 2004. 
8. Pârgaru, I., România în contextul globalizării și integrării în U.E.. Editura Universitară, București, 2006. 
9. Sută, N. și colectivul, Comerț internațional și politici comerciale. Editura Economică, București, 2003. 

 

8.2 Seminar Metode de predare Observaţii 

1. Tratate internaționale.  Lucrări practice 2 ore 

2. Tratate militare. Lucrări practice 2 ore 

3. Acorduri regionale.  Lucrări practice 2 ore 

4. Acorduri secvențiale. Lucrări practice 2 ore  

5. Tarife vamale. Lucrări practice 2 ore 

6. Preferințe vamale. Lucrări practice 2 ore 

7. Recapitulare finală. Studii de caz. 
Lucrări practice 

2 ore 

   Total 14 ore 
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9.Coroborarea conţinuturilor disciplinei cu aşteptările reprezentanţilor comunităţii epistemice, 

asociaţiilor profesionale şi angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului 

Discutarea conţinutului disciplinei cu alţi colegi care predau aceeaşi disciplină la alte universităţi din ţară şi străinătate.  

Consultarea unor practicieni din MAE, ARICE. 

 

10.Evaluare 

Tip activitate 10.1 Criterii de evaluare 10.2 Metode de evaluare 10.3 Pondere din nota finală 

10.4 Curs 
Cunoștințele acumulate Examen oral  

55 % 

10.5 Seminar/laborator 
Abilitățile practice de 

aplicare  a cunoștințelor 
Portofoliu de lucrări  

45 % 

10.6 Standard minim de performanţă 

- Cunoașterea noțiunilor de bază specifice disciplinei și capacitatea de a antama probleme aferente; răspunsurile să 
nu conţină erori grave; 

- Întocmirea portofoliului de lucrări; 
- Obținerea notei de minim 5 la examinarea finală. 

 

 

Data completării 
23.09.2024 

Semnătura titularului de curs 
Prof. univ. dr. Ion Pârgaru 

 
 ........................... 

Semnătura titularului de curs 
Prof. univ. dr. Ion Pârgaru 

 
 ........................... 

Data avizării în departament 
26.09.2024 

Semnătura directorului de department 
 Lect. univ. dr. Violeta-Andreea Andreiana 

 
 ........................... 

 


